
Gruppe

Herzlich Willkommen!

Von „ENTEN“ und  „ADLERN“

oder

Professionelle B2B-Kommunikation 
in der Verpackungsindustrie 

Uwe Sockel

Kommunikations-und Verhaltenstrainer

Coach und Berater

An der Schrotmühle 4

23863 Bargfeld-Stegen

Uwe.Sockel@t-online.de

www.sockel.intem.de
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WORAN ERKENNEN WIR ENTEN UND ADLER ? 

ADLER :

Sehen mehr CHANCEN – als Probleme

Der/Die Erfolgreiche … Der/Die Erfolglose …
… sieht in jedem Problem … sieht in jeder Chance 

eine Chance! ein Problem!

MERKE:
ADLER stehen unter   NATURSCHUTZ , 

ENTEN auf der   SPEISEKARTE !
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WORAN ERKENNEN WIR ENTEN UND ADLER ? 

� ADLER können nicht nur -- sie WOLLEN auch!
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WORAN ERKENNEN WIR ENTEN UND ADLER ? 

ADLER :

Nutzen professionelle Kommunikations-

Instrumente:



WORAN ERKENNEN WIR ENTEN UND ADLER ? 

ADLER :

� sind zielorientiert
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WORAN ERKENNEN WIR ENTEN UND ADLER ? 

„Der Mensch ist ein zielstrebiges Wesen, 

aber meistens strebt er zu viel und zielt zu wenig!“

Günther Radtke, dt. Journalist u. Schriftsteller

„ADLER können ausgezeichnet zielen!“

Uwe Sockel, dt. Kommunikationstrainer
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Gruppe

APPLAUS = DANKE !

Ich freue mich auf Ihre Fragen -

und viel Spaß noch auf der 
Messe !

Uwe Sockel Sales Consulting                 2012


